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Primo anno a.s.17/18

Progetto su base biennale

VISITA ALLA POGIFOLLINI
21 hpe

LEZIONE SUI MATERIALI
1 May

LEZIONE MARKETING
14 May

VISITAALLA LAMBORGHINI LEZIONE 5UI COSTI
22 Jan 4 Jun

17 LEZIOME CAD
16 Apr

VISITA DUCATI

b Apr

2019

20 Apr
LANCIO DELLA SFIDA

22 Jan-GMa
Lamborghini !




Secondo anno a.s.18/19

Progetto su base biennale

Incontro con Pogipollini

26 Nov
Business model canvas
24 Qct
Business Plan Teamworking Definizione del prodotto
90ct 16 Nov 6 Feb

2018 Feb 2019

Today
ot _j
Lamborghini 16 5ep- 3 Apr

Redazione BP e Business model canvas, quantifica costi e attivita finali - O Feb- 3 Mar




Compito di realta

Simulare una realta aziendale per la progettazione innovativa di una
sospensione della Lamborghini Countach LP400 e l'analisi dei costi di produzione,
del business plan ed il marketing plan.
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La nascita di 7 micro-aziende

Realta aziendale e Concorrenza

ADAPTIVE
IMYSUSPENSION

UNIQUE|  METAL
| ABLAMBO SRL
—~

Beyond Bologna

Hypercars

SOSPENSIONI




Il Nostro Progetto

= Sviluppare la cultura d’impresa in
collaborazione con esperti di
Lamborghini, Ducati e Poggipolini

* Team-working e learning by
doing che favorisce la sinergia fra
studenti che possiedono diverse
competenze

" Riprogettare |a sospensione della
Lamborghini Countach LP 400

" Innovare il prodotto utilizzando la
stampa e disegno 3D ¢ nuovi
materiali

" Indagine sull’interesse da parte dei
clienti




IL KICK OFF
Visita alla Lamborgini 22/01/2018

J1UNE

verniciatura

Stabilimento Lamborghini Classe 3BT IIS Mattei




Visita al Museo Ducati

E un museo tecnologico, aperto il 16 ottobre 1998, che presenta l'evoluzione
delle moto Ducati nel corso degli anni. In esso
infatti sono esposti tutti i modelli prodotti nella storia.




<&~ POGGIPOLINI

Visita azienda Poggipolini
21/04/2018
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Incontri con Tutor ed Esperti
delle a2|ende e deII unlverS|ta

I'TC Enrico Mattei Sede Golinelli




TEAM WORKING




Programma CAD - Solid Edge
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Abbiamo riprodotto i disegni cartacei di parti meccaniche in disegni CAD tramite 'utilizzo del

programma SolidEdge in modo da creare una sospensione in plastica con la stampante 3D.




Plastico della Sospensione

Realizzato con Stampante 3D




Team Mattei




Analisi Competitiva

Dall’analisi e risultato che il numero di concorrenti e assai limitato perché sono
poche le aziende che:

= Utilizzano sistemi innovativi di

= Utilizzano materiali pregiati dalle elevate , ,
produzione (es. stampanti 3D);

prestazioni;

photo :Gilles Fillot




Target di mercato

In base ad una elaborata segmentazione del mercato nazionale ed internazionale e stato
possibile individuare la nicchia di mercato dei proprietari della Countach LP400 ed il
“profilo” di un acquirente ideale, interessato a rinnovare la sua auto senza rinunciare alla
tradizione.




Piano di Marketing

Al fine di avere un idea sull’ipotetico sviluppo dell’azienda nel lungo -
periodo e stato steso un approssimativo piano di marketing: |

" Primo anno, bilancio aziendale a debito;
= Secondo Anno e successivi, risultato economico
dell’azienda positivo.




Business Model Canvas

Paritner Chiave

* Poggipolini srl
* Lamborghini spa
* Ducati spa

Struttura dei Costi
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Attivita Chiave (O

Risorse Chiave

Produzione
Vendita
Ricerca e
sviluppo

Risorse umane
Risorse fisiche
Risorse
finanziarie

* Per il personale e per la manodopera

 Per i macchinari

* Per le materie prime

* Peritrasporti
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Proposte “* | Relazioni @

di Valore = con i Clienti -

* Sospensione * Assistenza
regolabile per la personale

Countach LP400
Utilizzo di leghe

dedicata al cliente

leggere per il
prodotto Canali EL
Mellg.glore : * Acquisto Online
efficienza rispetto : .
al prodotto Punti vendita
oridinario Autorizzati

J - Sede Aziendale

~3 | Flussi di Ricavi

i

* Vendita del prodotto

Segmenti A0
di Clientela <53

Proprietari della
Lamborghini
Countach LP400

[

QO beople



Punti di Forza Punti di Debolezza

=  Sviluppo di uno spirito di squadra = Difficile gestione dei tempi

" |nterazione e confronto con persone che * Difficolta ad individuare il segmento di mercato
possiedono diverse competenze a cui indirizzare il nostro progetto

" Problem solving = Difficolta nel trovare eventuali clienti reali

" Confronto con esperti appartenenti a diverse = Difficile realizzazione pratica dell'idea
realta aziendali progettuale

= Collaborazione peril raggiungimento di un = Costi elevati legati all'utilizzo di specifici

obiettivo comune materiali e tecniche produttive




La Voce dei ragazzi
4 N ™

Ho trovato particolarmente efficaci le visite in Ci siamo dovuti adattare 'uno all’altro e comprendere |

. . . nostri punti forti, per poterci dividere i compiti in modo
azienda perché mi hanno permesso di vedere . . . .
, . . o efficace e permettere ad ognuno di dare il massimo delle sue
come |'evoluzione tecnologica, organizzativa e

. L . capacita, per raggiungere un obiettivo comune, proprio
produttiva sia riuscita a creare un marchio e un P P geiung prop

prodotto leader a livello mondiale. Francesca come nel mondo del lavoro. Beatrice

N AN J
4 e ' N

Ritengo debba essere dato maggior
Questo progetto e risultato essere molto ’idea di unire due scuole spazio allo sviluppo concreto dei
utile soprattutto perché ci ha permesso di | con indirizzi diversi, e stata progetti, dedicando meno ore alle
uscire dalla logica dell’ambito scolastico fantastica. lezioni frontali e potenziando il
e simulare un‘attivita d’impresa. Sara Alberto teamworking, per poter migliorare

\ /\/ /\l’esperienza. Cristina /




Contest Finale del Progetto
Presso Lamborghini 03/04/2019

SAMTACATA

TEAM - 4BT IS Mattei e 4AMT IIS Belluzzi




Grazie per |'attenzione!
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